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	Изучив данную главу, Вы сможете:

· Получить информацию о видах учёта и отчётности и различиях между ними.

· Ответить на вопрос – является ли международная отчётность управленческой.

· Ознакомиться с основными принципами подготовки международной финансовой отчётности;

· Наконец, продолжить знакомиться с различиями в подходах к формированию российской и международной отчётности.


Какие виды учёта и отчётности существуют, в чём их различия и для чего они необходимы?

Если говорить о современных информационных потребностях разных групп пользователей в отношении деятельности предприятий и организаций (коммерческих, некоммерческих или бюджетных), то принято выделять несколько направлений учётной деятельности. Их можно свести в следующую таблицу.

	Группа пользователей
	Информационные потребности и цели
	Вид учёта

	Менеджеры предприятий
	Данные о финансовых и нефинансовых (временных, человеческих, 

производственных и т.д.) ресурсах, находящихся в их распоряжении, информация о рисках и угрозах, сильных и слабых сторонах фирмы.

Цель - наиболее эффективное  использование ресурсов бизнеса, защита бизнеса от рисков рыночной экономики.
	Управленческий учёт, оперирующий как с финансовой, так и с нефинансовой информацией.

	Акционеры,

инвесторы, кредиторы
	Информация о финансовом положении фирмы, её эффективности, надёжности, устойчивости, возможности генерации прибыли и денежных потоков.

Цель - определения экономической обоснованности своих инвестиций в предприятие.
	Финансовый учёт

	Бюджет юрисдикции и налоговые органы страны
	Объёмы налоговых поступлений в бюджет.

Цель - пополнение бюджета и регулирование экономики юрисдикции.
	Налоговый учёт

	Социальные службы и общество в целом
	Способность фирмы создавать новые рабочие места, выполнять социальные обязательства по выплате зарплаты и пенсий (в том числе, и в рамках программ «народного капитализма» и повышения мотивации сотрудников), благотворительные и спонсорские инициативы.

Цель – повышение качества жизни. 
	Социальный учёт

	Экологические службы и общество в целом
	Инициативы фирмы в области защиты окружающей среды.
Цель – улучшение экологии места пребывания компании.
	Экологический учёт

	Органы, отвечающие за макроэкономику юрисдикции и статистические органы
	Данные для разработки бюджетов, регулирования экономики на макроуровне.
Цель – эффективное управление экономикой в целом.
	Статистический учёт


Следует заметить, что в современной экономике из всех вышеприведённых групп пользователей ко всей совокупности столь разнородной информации имеет полный доступ только первая группа – менеджеры.

Остальные же группы – это внешние пользователи, для которых и готовится узкоспециальная отчётность, отвечающая их интересам. Простой пример – коммерческая информация и коммерческая тайна. К ней имеют  доступ только менеджеры. Для неуправленческих групп пользователей эта информация является закрытой.
В этой связи можно утверждать, что управленческий учёт и отчётность являются базисом подготовки информации для всех остальных категорий пользователей отчётности.
(В дальнейшем, учитывая тематику книги, речь будет идти только о финансовом и управленческом учёте) 

Именно этот тезис декларируется в Положении по управленческому учёту (SMA – Statement on management accounting) 1B «Цели управленческого учёта» («Objectives of Management Accounting») Института управленческих бухгалтеров (ИУБ, IMA - The Institute of management accountants) США:

  Управленческий учет – это процесс идентификации, измерения, накопления, анализа, подготовки, интерпретации и предоставления финансовой информации, используемой менеджментом в планировании, оценке и управлении в организации для обеспечения    оптимального использования ресурсов предприятия и полнотой их учета. Управленческий учет также включает в себя подготовку финансовых  отчетов для неуправленческих групп внешних пользователей информации, таких как акционеры, кредиторы, регулирующие органы и налоговые инспекции.
(Выделено автором).
Об этом же можно прочитать и в «Концепции подготовки и составления отчётности по международным стандартам»:
11. Руководство компании несет основную ответственность за подготовку и представление финансовой отчетности. Оно также заинтересовано в информации, содержащейся в финансовой отчетности, даже несмотря на то, что имеет доступ к дополнительной управленческой и финансовой информации, которая помогает ему осуществлять свои обязанности по планированию, принятию решений и контролю. Руководство имеет возможность определять форму и содержание подобной дополнительной информации с тем, чтобы она отвечала его потребностям. Однако представление такой информации не рассматривается в данном документе. Тем не менее, публикуемая финансовая отчетность основывается на используемой руководством информации о финансовом положении, его показателях и изменениях финансового положения компании.
(Выделено автором).
Яркой иллюстрацией параграфа 11 «Концепции» являются примеры ключевых показателей эффективности, приведённые в Положении SMA 4U «Developing Comprehensive Performance Indicators» («Разработка комплексных индикаторов эффективности»), выпущенном  в 1995 г. и ставшим  логическим продолжением SMA 4D, и использующиеся для комплексной оценки результатов деятельности.

4U. Приложение B.

ПРИМЕРЫ ПОКАЗАТЕЛЕЙ РЕЗУЛЬТАТОВ  ДЕЯТЕЛЬНОСТИ
I.
Показатели окружающей среды
•
Часы коммунального обслуживания

•
Часы производственной деятельности

•
Процент повторно использованных материалов

•
Объем выбросов загрязняющих веществ

•
Аварии и повреждения, связанные с продукцией и услугами

•
Штрафы/нарушения государственных постановлений

II.
Показатели рынка и заказчиков
•
Доля рынка

•
Новые и упущенные заказчики

•
Индексы удовлетворенности или неудовлетворенности заказчиков

•
Показатель качества

•
Показатель доставки

•
Время отклика

•
Прибыльность по рынку/каналу/клиенту

•
Гарантийные рекламации и возвраты

III.
Показатели конкурентов
•
Доля рынка (рынков)

•
Индексы удовлетворенности или неудовлетворенности заказчиков

•
Показатель качества

•
Показатель доставки

•
Показатель цен

•
Время цикла разработки новой продукции

•
Ассортимент новой продукции

•
Финансовые показатели

IV.
Показатели внутренних бизнес-процессов
•
Время цикла разработки продукции

•
Количество новых видов продукции

•
Время цикла производства

•
Оборачиваемость товарных запасов

•
Время исполнения заказа

•
Реализация (производство) на работника

•
Метрики плохого качества

•
Показатели реинвестиций

•
Показатель устойчивости

V.
Учет людских ресурсов
•
Дисциплина работников

•
Соотношение претендентов/принятых

•
Часы разработки на работника

•
Метрики компетентности сотрудников

•
Метрики гибкости сотрудников

•
Предложения от сотрудников

•
Показатели текучести

VI.
Финансовые показатели
•
Рост доходов

•
Прибыльность рынков/Клиентов

•
Прибыльность по продукту

•
Рентабельность продаж

•
Оборачиваемость капитала

•
Добавочная экономическая  стоимость

•
Прибыль на капитал

•
Рентабельность капитала

•
Движение денежных средств

Обратите внимание!
Собственно, только раздел VI содержит финансовые показатели. Все остальные – нефинансовые, и в годовой отчётности фирмы они вряд ли будут представлены. Это и немудрено. Эмпирически доказано, что из 10-ти ключевых показателей эффективности только три являются финансовыми, т.е. будут представлены в финансовой отчётности. 
Более того, если проанализировать показатели финансовой и управленческой отчётности, то можно прийти к выводу, что далеко не всё то, что является предметом финансового учёта и можно найти в бухгалтерии, необходимо использовать в интересах управления. 
И, наоборот, в финансовой отчётности нельзя найти многое показатели, характерные для управленческого учёта. Рассмотрим следующую сводную таблицу и сделаем небольшой вывод.

	Показатель
	Необходимо отразить в финансовой отчётности, но бесполезно с точки зрения управления бизнесом.
	Необходимо с точки зрения управления бизнесом, но отсутствует в финансовой отчётности 

	Гудвил (деловая репутация)
	Х
	

	Отложенные налоговые активы и обязательства, связанные с различиями между финансовым и налоговым учётом
	Х
	

	Майнорити (доля меньшинства)
	Х
	

	Обесценение гудвилла
	Х
	

	Степень лояльности сотрудников
	
	Х

	Время обработки одного заказа
	
	Х

	Количество дефектов на миллион изделий
	
	Х


В чём различия между финансовым и управленческим учётом?

Продолжая сравнение финансового и управленческого учёта, некоторые расхождения между ними можно свести в следующую таблицу.

Краткая таблица сравнения управленческого и финансового учетов.

	Сравнительные показатели
	Управленческий учёт
	Финансовый учёт

	Пользователи информации.
	Только менеджеры компании.
	Акционеры, кредиторы, инвесторы,  правительство, налоговые и статистические органы и т.д.

	ВременнАя ориентация учёта и отчётности
	Направлен в первую очередь на прогнозирование будущего состояния бизнеса и последствий принимаемых решений.

Важную роль играет бюджетирование и планирование, анализ релевантных (по сути, будущих) затрат.
	«Посмертный» учёт и отчётность, лишь констатирующие наступившие последствия принятых менеджерами решений.

	Кто участвует в процессе обработки документов и подготовки отчётов
	Самые широкие слои сотрудников компании. 
	Только бухгалтерия.

	Кто обычно регламентирует вопросы подготовки отчётности. 
	Финансовый директор или начальник департамента контроллинга
	Главный бухгалтер.

	Формат представления данных
	Любой
	Представление данных регулируется либо законодательно (распоряжения МинФина РФ) либо стандартами учёта (МСФО).

	Содержание
	Включает всю информацию, необходимую для управления, включая как фактические показатели, так и плановую, прогнозную информацию в виде бюджетных форм.
	В целом ориентирован на представление исторических, свершившихся фактов хозяйственной деятельности.

	Необходимость подтверждения независимыми экспертами (аудиторами)
	Не требуется
	Чаще всего, требуется, поскольку на данные  финансовой отчётности полагаются «третьи лица», чьи интересы могут быть нарушены некачественной информацией. 

	Форма регистрации хозяйственных операций.
	Любая., в том числе путём простого заполнения определённых таблиц. План счетов может и не использоваться (например, показатель «лояльность клиентов»).
	Одинарная или двойная запись с использованием Плана счетов.

	Отношение к коммерческой тайне.
	Имеет непосредственное отношение.
	Не содержит коммерческой тайны.

	Регламентация
	Регламентируется менеджментом компании. Есть лишь  рекомендации Института управленческих бухгалтеров  США.
	Регламентируется законодательством и/или профессиональными стандартами учёта и отчётности.

	Уровень детализации
	Более детальный учет (например, включает данные по расходам и поступлениям по департаментам, продуктам, объектам и т.д.)
	Детальна настолько, насколько предписывается законодательством или стандартами учёта и отчётности. 

	Периодичность составления и представления
	В зависимости от информации – ежедневно, еженедельно, ежедекадно, ежемесячно, ежеквартально.
	Ежегодно (полный отчёт, подтверждённый аудиторами) и ежемесячно, ежеквартально (промежуточная отчётность). 

	Основные цели отчётной информации
	Использование для планирования, управления и принятия управленческих решений менеджерами компании.
	Принятие экономически взвешенных бизнес-решений инвесторами, акционерами и кредиторами.

	Основа для оценки показателей затрат
	Релевантные затраты, т.е. "затраты, учитываемые руководством при принятии конкретных решений"
	В основном, первоначальная стоимость.


Да и методы управленческого учёта подчас противоречат методам подготовки финансовой отчётности.

Например, в управленческом учёте достаточно часто используется директ-костинг (метод оценки запасов только по прямым производственным затратам, при котором постоянные производственные издержки относятся на финансовые результаты, а не капитализируются в стоимости незавершённого производства и готовой продукции). При подготовке же финансовой отчётности применение директ-костинга запрещено и надо использовать метод «полного поглощения затрат», при котором в стоимость запасов должны включаться как переменные, так и постоянные производственные затраты (см. МСБУ 2 «Запасы»).

Другим примером противоречий между управленческой и финансовой отчётностью могут являться оценки активов, которые контролирует бизнес. Например, оценку выгоды от новых управленческих решений, стоимость всего персонала компании или отдельных его подразделений, самосозданный гудвилл и т.д. могут появляться в управленческой отчётности, но их запрещено признавать в отчётности финансовой. 

Наконец, данные финансовой отчётности затрагивают интересы третьих лиц, и поэтому стандарты её подготовки и представления строго регламентируются государственными и/или негосударственными институтами (МинФин РФ, СМСФО, FASB и SEC), а сама отчётность проверяется внешними аудиторами. Данные же управленческого учёта и отчётности интересы третьих лиц не затрагивают, отчётность регламентируется лишь внутренними инструкциями предприятия, а вместо стандартов со стороны внешних институтов даются лишь рекомендации.   

Что же это за рекомендации по управленческому учёту?

В отличие от международных стандартов финансовой отчётности, разрабатываемых и утверждаемых СМСФО, и американских ОПБУ, с которыми работают в FASB (см. предыдущую главу), рекомендации по управленческому учёту разрабатываются с конца 70-х годов ИУБ (IMA) США.

Они объединены в 5 категорий:

1. Цели

2. Терминология

3. Концепции

4. Практика и техника

5. Управление учётной деятельностью

На настоящий момент их разработано порядка 60-ти.

Прокомментируем их содержание.

ПОЛОЖЕНИЯ ПО УПРАВЛЕНЧЕСКОМУ УЧЁТУ (SMA)

ИНСТИТУТА УПРАВЛЕНЧЕСКИХ БУХГАЛТЕРОВ США (IMA)

по состоянию на 31 декабря 2006 года.

	Category 1: Objectives 
	Категория 1: Цели.
	Первая серия положений, отвечающих на вопросы «Что такое управленческий учёт и отчётность»

	1A "Definition of Management Accounting" (1981). 
	1А «Определение управленческого учёта (1981)
	Первое положение из этой серии. Определило основные принципы управленческого учёта, его границы и стало базой для разработки более поздних положений.

	1B "Objectives of Management Accounting" (1982). 
	1В «Цели управленческого учёта»

(1982)
	В контексте принципиальных целей управленческого учёта, документ определил правила ведения управленческого учета, ответственность за управленческую отчётность и процессы, связанные с работой бухгалтеров управленческого учёта (экономистов).

	1C "Standards of Ethical Conduct for Practitioners of Management Accounting and Financial Management" (1997). 
	1С «Стандарты этического поведения участников управленческого учёта и финансового менеджмента»

(1997)
	Положение содержит стандарты поведения, которых, как ожидается, будут придерживаться бухгалтеры управленческого учёта (экономисты) и финансовые менеджеры. Члены Института Бухгалтеров Управленческого Учёта (IMA) принимают эти стандарты поведения как своё профессиональное обязательство.

	1D "The Common Body of Knowledge of Management Accountants" (1986). 
	1D «Общая часть знаний об управленческом учёте» (1986)
	Положение определяет общие моменты такого сложного предмета, как управление и управленческий учёт на профессиональном уровне,  степень общей компетенции и компетентности специалистов управленческого учёта.

	1E "Education for Careers in Management Accounting" (1987). 


	1E "Образование для карьеры в управленческом учёте" (1987). 


	Документ содержит предложенные учебные планы и описания курсов, основанных на Положении 1D, давая детальные руководства для учебных заведений, которые поднимают профессиональный уровень специалистов управленческого учёта.

	Category 2: Terminology 
	Категория 2: Терминология.
	

	2A "Management Accounting Glossary" (1990). 
	2А «Толковый словарь управленческого учёта» (1990)
	Содержит определения терминов, которые рассматриваются как наиболее уместные для употребления специалистами управленческого учёта. Определения взяты из многообразных авторитетных источников. Даны ссылки на источники информации.

	Category 3: Concepts 
	Категория 3: Концепции.
	Категория 3: Концепции.

	-
	-
	-

	Category 4: Practices and Techniques
	Категория 4: Практика и Техника.
	Категория 4: Практика и Техника.


	4A "Cost of Capital" (1984). 


	4A "Стоимость капитала" (1984). 


	Практическое руководство для понимания важности и вычисления стоимости капитала. Положение даёт несколько альтернативных способов вычисления  стоимости капитала, приводит факторы, которые учитываются при выборе наиболее уместного  варианта в различных обстоятельствах.

	4B "Allocation of Service and Administrative Costs" (1985). 


	4B "Распределение сервисных и административных затрат» (1985). 


	Положение предназначено для помощи специалистам управленческого учёта в части решения проблем, связанных с распределением административных и сервисных затрат. Такое распределение может предоставлять проблему, поскольку выбор методики распределения имеет существенное значение для определения рентабельности сегмента, себестоимости единицы продукции, цены правительственного контракта и оценки активов.

	4C "Definition and Measurement of Direct Labor Cost" (1985). 


	4C "Определение и измерение прямых трудовых затрат" (1985). 


	Как следует из практики, специальной литературы и даже судебных разбирательств, прямые затраты на труд весьма многообразны и важны.

Это Положение даёт концептуальное представление о том, какое определение в этом контексте должно использоваться и как можно измерить прямые трудовые затраты.

	4D «Measuring Entity Performance» (1986)
	4D «Измерение эффективности предприятия» (1986)
	Этот документ определяет важную задачу управления – увеличение реальной стоимости компании.

Положение определяет основные методики оценки эффективности бизнеса, которые можно получить в традиционной системе учёта, ориентированной на историческую стоимость.

	4E "Definition and Measurement of Direct Material Cost" (1986). 
	4E "Определение и измерение прямых затрат материалов" (1986). 


	Вслед за 4С, это Положение определяет порядок определения и измерения другого класса прямых затрат – на материалы.

	4F "Allocation of Information Systems Costs" (1986). 
	4F «Распределение затрат на информационные системы» (1986). 


	Затраты на информационные системы имеют существенное влияние на доходность компании в целом или какого-либо сегмента, контракта и изделия. Это положение рассматривает вопросы выбора методов распределения такого рода затрат.

	4G "Accounting for Indirect Production Costs" (1987)
	4G «Учёт распределения косвенных производственных затрат» (1987)
	Косвенные производственные затраты распределяются на стоимость производимых продуктов и оказываемых услуг. От того, каким образом будут распределены эти затраты будет зависеть окончательная производственная стоимость готовой продукции или выполненных контрактов. Цель положения состоит в том, чтобы дать руководство по выбору наиболее объективного варианта такого распределения. 

	4H "Uses of the Cost of Capital" (1988).
	4H «Использование стоимости капитала» (1988)
	Положение помогает экономистам определиться с оптимальной структурой капитала и рассматривает варианты различного рода обстоятельств, которые необходимо учитывать в вопросах принятия бизнес-решений в отношении структуры собственного и заёмного капитала.

	4I "Cost Management for Freight Transportation" (1989).
	4I «Управление стоимостью грузовых перевозок» (1989)
	Положение рассматривает вопросы управления стоимостью доставки и фрахта – их идентификации, измерения и управления. Документ рассматривает факторы, связанные с этими затратами, гибкое планирование таких затрат и методику бюджетирования для управления затратами. 

	4J "Accounting for Property, Plant, and Equipment" (1989).
	4J «Учёт основных средств» (1989)
	Положение рассматривает текущие практические принципы учёта капитализированных затрат на основные средства и их распределения по периодам. 

	4K "Cost Management for Warehousing" (1989).
	4K «Управление затратами на хранение» (1989)
	Положение содержит рекомендации по идентификации, измерению и оптимизации затрат на хранение, фокусируя проблему на финансовом измерении эффективности хранения. Нефинансовое измерение эффективности связано только с оптимизацией  управления деятельности складских служб.

	4L "Control of Property, Plant, and Equipment" (1990).
	4L «Управление основными средствами» (1990).
	Рекомендации по управлению и контролю над основными средствами. Часть 1 даёт рекомендации по планированию их приобретения. Часть 2 содержит основные рекомендации по контролю над ними.

	4M "Understanding Financial Instruments" (1990).
	4M «Понимание финансовых инструментов» (1990).
	Документ представляет базовую информацию о финансовых инструментах и обсуждает методы их учёта. Основной фокус – на экономическом анализе, оценке специфических инструментов. Содержит общий глоссарий терминов и выражений. 

	4N "Management of Working Capital: Cash Resources" (1990).
	4N «Управление рабочим (оборотным) капиталом: Денежные ресурсы» (1990).
	Документ рассматривает вопросы работы казначейства компании, даёт рекомендации по поступлениям и выплатам, формированию краткосрочных заимствований и инвестиций.

	4O "The Accounting Classification of Real Estate Occupancy Costs" (1991).
	4O «Учётная классификация затрат на недвижимость» (1991)
	Документ рассматривает вопросы, связанные с оценкой затрат по недвижимому имуществу компаний.

	4P "Cost Management for Logistics" (1992).
	4P «Управление затратами на логистику» (1992).
	Документ даёт рекомендации по идентификации, измерению и управлению затратами на логистику. Определяет методы интегрированной логистики, управление цепочками поставок, применение процессно-ориентированного  управления затратами (ABC-костинг) для логистических цепочек.  

	4Q "Use and Control of Financial Instruments by Multinational Companies" (1992).
	4Q «Использование и управление финансовыми инструментами мультинациональными компаниями» (1992).
	Положение рассматривает вопросы управления финансовыми инструментами, приобретённых в качестве инвестиций или хеджирования рисков. Документ построен на опыте ведущих американских транснациональных компаний.

	4R "Managing Quality Improvements" (1993).
	4R «Управление качественными  улучшениями» (1993).
	Документ рассматривает практические вопросы внедрения тотального управления качеством (TQM). Положение разработано для помощи бухгалтерам в достижении ключевых аспектов этой технологии управления. 

	4S "Internal Accounting and Classification of Risk Management Costs" (1993).
	4S «Внутренний учёт и калассификация затрат на риск-менеджмент» (1993) 
	Положение помогает идентифицировать, измерить и управлять затратами на риск-менеджмент. Документ содержит основные положения, связанные с внутренним учётом и аудитом, которые обеспечат пользователей надёжной информацией по управлению рисками.

	4T "Implementing Activity-Based Costing" (1993).
	4T «Внедрение процессно-ориентированного управления затратами (ABC-костинг)» (1993).
	Процессно-ориентированное управление затратами – это концепция учёта, которая позволяет исправить недостатки, свойственные сверхобобщённым системам учёта затрат, основанных на исторической стоимости. Документ даёт описание АВС-костинга, роль бухгалтера в процессоно-ориентированном управлении затратами. 

	4U "Developing Comprehensive Performance Indicators" (1995).
	4U «Развитие общих индикаторов эффективности» (1995)
	Положение определяет принципы построения системы индикаторов эффективности фирмы, ориентированных на удовлетворённость  клиентов, высокую конкурентоспособность, быстрые изменения в экономическом окружении, характерных для большинства фирм, на разных уровнях управления.  

	4V "Effective Benchmarking" (1995).
	4V «Эффективный бенчмаркинг» (1995).
	Бенчмаркинг предполагает анализ и применение лучшей практики управления бизнесом, получение конкурентных преимуществ. Это положение описывает инструменты и методы эффективного бенчмаркинга, делая акцент на их практическом применении.

	4W "Implementing Corporate Environmental Strategies" (1995).
	4W «Внедрение корпоративных стратегий в отношении окружающей среды» (1995)
	Движение в защиту окружающей среды присуще не только отдельным персоналиям, энергичным защитникам окружающей среды. Правительства, корпорации и отдельные личности признают выгоды от экологического прогресса. Этот документ рассматривает вопросы осуществления корпоративных экологических программ.

	4X "Value Chain Analysis for Assessing Competitive Advantage" (1996).
	4X «Анализ цепочки стоимости для оценки конкурентных преимуществ» (1996).
	Конкурентоспособность для компании означает не только превосходство над конкурентами, но и преимущества фирмы в глазах клиентов и покупателей. Анализ цепочки создания стоимости является инструментом стратегического менеджмента, позволяющим измерить важность создаваемой стоимости с точки зрения клиента. Этот документ даёт рекомендации для использования анализа цепочки создания стоимости для повышения конкурентоспособности фирмы. 

	4Y "Measuring the Cost of Capacity" (1996).
	4Y «Измерение стоимости потенциала» (1996)
	Максимизировать использование потенциала необходимо для организации конкурентных преимуществ на глобальном рынке. Эффективное управление стоимостью потенциала – ключ к эффективному использованию ресурсов компании. Этот документ позволяет облегчить этот процесс.

	4Z "Tools and Techniques of Environmental Accounting for Business Decisions" (1996)
	4Z «Инструменты и методы экологического учёта для бизнес-решений» (1996)
	Это положение предполагает знание содержания положения 4W и информации относительно корпоративной стратегии в отношении окружающей среды. Этот документ основывается на рекомендациях положения 4W и рассматривает различные методы  и инструменты для принятия бизнес-решений в отношении стратегических подходов к решению проблем, связанных с окружающей средой.  

	4AA "Measuring and Managing Shareholder Value Creation" (1997)
	4AA «Измерение и управление созданием стоимости для акционера» (1997)
	Управленцы находятся под постоянным прессингом инвесторов, ставящих во главу угла оценки эффективности бизнеса создание стоимости для акционеров. В этом отношении показатели чистой прибыли или возврат на инвестиции воспринимаются как устаревшие экономические модели управления. Этот документ акцентирует внимание на мерах,  связанных с оценкой и управлением создания стоимости компании.


	4BB "The Accounting Classification of Workpoint Costs" (1997).
	4BB «Учётная классификация затрат на рабочее место» (1997)
	Документ разработан в развитие рекомендаций Положения 4-О. Оно направлено на оценку изменений в окружении рабочей среды (т.е. информационные технологии, телекоммуникация, виртуальные офисы), и даёт новые подходы к идентификации и оценке такого рода затрат.

	4CC "Implementing Activity-Based Management: Avoiding the Pitfalls" (1998).
	4СС «Внедрение процессно-ориентированного управления (АВМ-менеджмента): уход от ловушек» (1998).
	Этот документ развивает тезисы Положения 4Т. Обсуждаются вопросы ключевых различий между процессно-ориентированным управлением затратами (АВС-костинг) и процессно-ориентированным менеджментом, внедрения АВМ-менеджмента, возникающие и пути их решения.

	4DD "Tools and Techniques for Implementing Integrated Performance Management Systems" (1998).
	4DD «Инструменты и методы внедрения интегрированных систем управления эффективностью» (1998)
	Этот документ является  продолжением Положения 4U. Здесь описываются методы внедрения системы ключевых показателей эффективности, рассматриваются общие проблемы и пути их решения.

	4EE "Tools and Techniques for Implementing ABC/ABM" (1998).
	4ЕЕ «Инструменты и методы внедрения АВС/АВМ» (1998).
	Документ описывает получение выгод от внедрения АВСМ, делая акцент на планировании внедрения, оценке результатов, сборе и анализе всех данных, необходимых для процессно-ориентированного управления. Рассматриваются основные методы успешного внедрения АВСМ. 

	4FF "Implementing Target Costing" (1999).
	4FF «Внедрение управления целевыми затратами (таргет-костинга)» (1999).
	Положение даёт краткое введение в проблему управления затратами по целям и описывает шаги внедрения этой концепции. Предназначено для помощи экономистам, которые имеют непосредственное отношение к ключевым управленческим процессам в организации.

	4GG "Tools and Techniques for Implementing Target Costing" (1998).
	4GG «Техника и методы внедрения управления целевыми затратами (таргет-костинга)» (1998).
	Документ говорит о том, что внедрение управления целевыми затратами даёт лучшее понимание долгосрочных перспектив бизнеса в отношении товаров и услуг, предоставляемых клиентам.

	4HH "Theory of Constraints (TOC) Management System Fundamentals" (1999)
	4HH «Основы системы управления «Теория ограничений» (ТОС)»
	Документ описывает процесс разработки и внедрения системы менеджмента ТОС (Теория ограничений Голдратта), совместимой с другими управленческими стратегиями фирмы. Положение содержит информацию о научно-исследовательской работе «Теория ограничений и её значение для управленческого учёта», спонсируемой Фондом прикладный исследований ИУУ. 

	4II "Implementing Integrated Supply Chain Management for Competitive Advantage" (1999)
	4II «Внедрение интегрированного управления цепочками поставок для повышения конкурентных преимуществ» (1999)
	Документ даёт краткий обзор управленческой стратегии ISCM. В дополнение к разработке принципов планирования и управления внедрением ISCM (ИУЦП), это Положение даёт руководство по внедрению системы управления эффективностью и эффективному управлению стоимостью в цепочках поставок.

	4JJ "Tools and Techniques for Implementing Integrated Supply Chain Management" (1999)
	4JJ «Инструменты и методы внедрения Интегрированного управления цепочками поставок» (1999) 
	Содержит описание специфических инструментов и методов внедрения ISCM (ИУЦП).

	4KK "Implementing Lean Production Fundamentals" (2000).
	4KK «Основы внедрения «бережливого» производства» (2000)
	Документ описывает основные принципы внедрения  «бережливых» производственных систем, механизмы повышения их эффективности. Содержит практические примеры внедрения в автомобильной и электронной отраслях.  

	4LL "Implementing Capacity Cost Management Systems" (2000).
	4LL «Внедрение систем управления затратами на ресурсы» (2000).
	Документ может помочь во внедрении систем управления потенциальными затратами и содержит рекомендации по оптимизации инвестиций в ресурсы или процессы. Содержит информацию об исследовании «Тотальное управление ресурсами: Оптимизация на операционном, тактическом и стратегическом уровнях».

	4MM "Designing an Integrated Cost Management System for Driving Profit and Organizational Performance" (2000).
	4MM «Разработка интегрированной системы управления затратами и организационной эффективности» (2000).
	Документ содержит рекомендации по тому, как лучше внедрить систему управления стоимостью, оптимизировать инвестиции в информацию. Содержит результаты многолетнего исследования.

	4NN "Implementing Process Management for Improving Products and Services" (2000).
	4NN «Внедрение процессного управления для улучшения продукции и услуг» (2000).
	Этот документ предназначен для помощи организациям, ориентированным на управление по процессам. Содержит рекомендации в отношении инициатив по созданию стоимости, оптимальному использованию ресурсов и усилий, направленных на повышение эффективности.  

	400 "Understanding and Implementing Internet E-Commerce" (2000).
	4OO «Понимание и внедрение электронной торговли через Интернет» (2000).
	Содержит основную информацию для принятия решений о начале торговле через Интернет. Даёт рекомендации о применимости такого рода бизнеса, оценку уникальных вызовов, связанных с ним.

	4PP "Implementing Automated Workflow Management" (2000).
	4PP «Внедрение автоматизированных систем документооборота и технологического процесса» (2000).
	Документооборот – это поток информации и контроль за ней в процессе управления. Он включает и  простые отчёты о понесённых расходах, и сложные системы  управления ценными бумагами. Этот документ содержит рекомендации по внедрению автоматизированных систем документооборота, призванных ускорить обработку информации, улучшить коммуникации внутри фирмы, что повышает производительность компании в целом.

	Category 5: Management of accounting activities
	Категория 5: Управление учётной деятельностью.
	Категория 5: Управление учётной деятельностью.

	5A "Evaluating Controllership Effectiveness" (1990)
	5А «Оценка эффективности контролёров» (1990). 
	Положение 5А предназначено для измерения и оценки работы контролёров. Положение определяет их функции, ключевые обязанности, даёт рекомендации по процедурам самооценки, содержит информацию о методах их проверки и помощи в работе. 

	5B "Fundamentals of Reporting Information to Managers" (1992).
	5В «Основы отчётной информации для менеджеров» (1992).
	Этот документ содержит множество эффективных рекомендаций по формированию отчётности. Даёт советы по налаживанию информационного взаимодействия, о форматах отчётов, своевременности их предоставления.

	5C "Managing Cross-Functional Teams" (1994).
	5С «Управление кросс-функциональными командами» (1994).
	Современные компании, бросающие вызовы времени, переходят от традиционных, вертикальных схем управления к горизонтальному, кросс-функциональному методу менеджмента.

	5D "Developing Comprehensive Competitive Intelligence" (1996).
	5D «Развитие всесторонней конкурентной разведки» (1996)
	Эта положение направлено прежде всего на анализ конкурентов и подготовку на базе этого анализа всесторонних сведений, повышающих конкурентоспособность. Фирмы сегодня понимают, что они не могут увеличить свой рост и доходность без всестороннего изучения каждого аспекта бизнеса конкурентов и предпринимаемыми ими действий.

	5E "Redesigning the Finance Function" (1997).
	5E "Реинжиниринг финансовых функций" (1997).
	Сегодняшние изменения в организациях направлены на уменьшение себестоимости основных деловых операций при улучшении качества, надежности, и скорости работы систем, обеспечивающих информационное взаимодействие вне- и внутри компании. Положение даёт практические рекомендации и основные подходы для  реформирования финансовых функций.


	5F "Tools and Techniques for Redesigning the Finance Function" (1999)
	5F "Инструменты и методы реинжиниринга функции финансов" (1999)
	Это Положение является расширением предыдущего Положения 5Е «Реинжиниринг функции финансов», изданное в 1997 г. Это Положение содержит рекомендации по применению определённых инструментов реализации реинжиниринга, контроля результатов, включая систему измерения эффективности процесса.

	5G "Implementing Shared Service Centers" (2000)
	5G "Внедрение центров   электронной обработки информации (SSC)" (2000)
	Положение рассматривает вопросы внедрения информационных технологий управления SSC, включая разработку проекта, создание команды SSC и вопросы оптимизации процесса.


Полезные ссылки.

Сайт Институт управленческих бухгалтеров США:

http://www.imanet.org/ima/index.asp
Завершая тему внутренней управленческой отчётности, дадим её пример – так называемая «панель руководителя» в электронной системе управления предприятием. Совершенно очевидно, что такую информацию третьим лицам  (хотя бы, тем же конкурентам) показывать нельзя.

[image: image1]
Что такое «финансовая отчётность общего назначения»?


Ответ на этот вопрос дан в «Концепции» МСФО, пар. 6. 
(Кстати, если в МСФО это один документ, то в US GAAP их 7 (один из них был «полностью пересмотрен», т.е. отменён. См. предыдущую главу.)

6. Данный документ касается финансовой отчетности общего назначения (далее называемых "финансовая отчетность"), в том числе и сводной финансовой отчетности. Такая финансовая отчетность готовится и представляется не реже одного раза в год и направлена на удовлетворение общих информационных потребностей широкого круга пользователей. Некоторые из этих пользователей могут потребовать, и имеют право получать, дополнительную информацию, сверх той, что содержится в финансовой отчетности. 

Однако, многие пользователи вынуждены полагаться на финансовую отчетность, как на главный источник финансовой информации. Поэтому такая финансовая отчетность должна составляться и представляться с учетом их потребностей. 

Специальная финансовая отчетность, например, проспекты эмиссии и расчеты, подготовленные для целей налогообложения, не рассматриваются в этом документе. Тем не менее, он может применяться для подготовки таких специальных отчетов, в тех случаях, где это позволяют их требования.

(Выделено автором).
Проще говоря, это такая отчётность, которая является основным источником информации о деятельности фирмы для тех групп пользователей, которые не могут потребовать отчёта от руководства отчитывающейся организации.

Если налоговая инспекция, статистический орган, кредитная организация или фондовая биржа имеют право заставить компанию предоставить какую-то информацию – будь то налоговые декларации или отчёт эмитента, то масса мелких акционеров, владеющих небольшими пакетами акций экономического гиганта, вряд ли сможет прийти на такую фирму  и попросить председателя совета директоров предоставить им определённую информацию. 

С другой стороны, и эта масса акционеров имеет полное право получать информацию об эффективности деятельности компании, которой они доверили свои сбережения.

Различие между российской и международной отчётностью № 1:

 Российская отчётность ориентирована, прежде всего, на интересы государства (налоговые органы, статистика).
Международная отчётность ориентирована, прежде всего, на интересы инвестора, акционера и биржевую площадку. 

Кто входит в «широкий круг пользователей» финансовой отчётности?


«Принципы», пар. 9:
(a)
Инвесторы.   Инвесторы,   вкладывающие   рисковый   капитал,   и   их консультанты беспокоятся о риске, связанном с инвестициями и о доходе   на  них.   Им  нужна  информация,  которая  помогла  бы   им определиться,   покупать,   держать,    или   продать   ценные   бумаги.
Акционеры также заинтересованы в информации, позволяющей им оценить способность компании выплачивать дивиденды.

(b)
Работники. Работники и представляющие их группы заинтересованы в информации о стабильности и прибыльности своих нанимателей. Они также заинтересованы в информации, которая позволяет им оценить способность компании обеспечить заработную плату, пенсии и возможность трудоустройства.
(c)
Заимодавцы.  Заимодавцев интересует информация, позволяющая им определить, будет ли заем и причитающиеся проценты выплачены в срок.
(d)
Поставщики и прочие торговые кредиторы. Поставщики и прочие торговые кредиторы интересуются информацией, которая дает им возможность определить, будет ли в срок погашена задолженность перед ними. Торговые кредиторы, вероятно, будут интересоваться компаниями на протяжении более короткого периода времени, чем заимодавцы, если только они не зависят от продолжения работы компании, как основного покупателя.
(e)
Покупатели.   Покупателей  интересует  информация  о  стабильности компании, особенно, когда они имеют с ней долгосрочные отношения или зависят от нее.
(f)
Правительства и их органы. Правительства и их органы заинтересованы в распределении ресурсов и, таким образом, в деятельности компаний. Им также требуется информация для того, чтобы регулировать деятельность компаний, определять налоговую политику, размер национального дохода и т.д.
(g)
Общественность. Компании оказывают разнообразное воздействие на членов общества. Например, компании могут вносить значительный вклад в местную экономику самым разным образом, в том числе через количество предоставляемых рабочих мест и опеку местных поставщиков. Финансовая отчетность может помочь общественности, предоставляя информацию о тенденциях и последних изменениях в благосостоянии компании и о диапазоне ее деятельности.
Однако, сюда же следует добавить и такие группы пользователей, как:

· Рейдеры

· Конкуренты

· Криминалитет

· Аналитики и советники других групп пользователей отчётности.

Различие между российской и международной отчётностью № 2:

 Российская отчётность, практика её подготовки, ментальность руководителей и главных бухгалтеров, связана с традицией не публиковать её в открытом доступе, поскольку экономика России долгие годы носила закрытый характер. Руководители предприятий и главные бухгалтера и сейчас не заинтересованы в том, чтобы финансовые отчёты организаций были прозрачными и доступными для общественности, конкурентов, рейдеров и налоговых инспекций. Ну, а неразвитость российского фондового рынка приводит к тому, что в России нет широких слоёв акционеров, которые могли бы нуждаться в такой прозрачной отчётности и требовать её подготовки.  

Международная отчётность, принципы её формирования, формировались в обществах с открытой экономикой, с развитым фондовым рынком (будь то Лондон или Нью-Йорк). Поэтому и публичная отчётность совершенно открыта, прозрачна и доступна для понимания самыми разными пользователями. 
Что входит в состав финансовой отчётности?


«Концепция», пар. 7:

Полный пакет форм финансовой отчетности обычно включает:

· баланс, 
· отчет о прибылях и убытках, 
· отчет об изменении финансового положения (который может быть представлен по-разному, например, как отчет о движении денежных средств или отчет о движении фондов), 
· а также примечания, другие отчеты и пояснительные материалы, которые являются неотъемлемой частью финансовой отчетности.
· Они могут включать дополнительные материалы и информацию, основанную на или вытекающую из этих форм отчетности, и предназначенную к прочтению вместе с ними. Такие материалы и вспомогательная информация могут, например, представлять собой финансовую информацию о промышленных и географических сегментах, и раскрытия воздействий изменяющихся цен.
Помимо этого, годовая отчётность компаний содержит и нефинансовую информацию:

Однако формы финансовой отчетности не включают такие элементы, как 

· отчеты директоров, 

· заявление председателя, 

· обсуждение и анализ руководства, 

· и тому подобные документы, которые могут быть включены в финансовую или годовую отчетность.

· Таким образом, отчётность компаний состоит из двух компонент – финансовая отчётность (которая регламентируется МСФО или US GAAP), и нефинансовая отчётность, которая может включать помимо вышеперечисленного:
· Экологический отчёт (если фирма занимается вопросами экологии, сохранения окружающей среды);

· Отчёт о социальной политике и ответственности в части создания новых рабочих мест, обучения персонала, благотворительности и поддержке физкультуры и спорта;

· Отчёт о сенситивности (чувствительности)  рынка;

· Заявление о миссии, видении, стратегии компании;

· Ключевые показатели эффективности на ближайшую перспективу (финансовые и нефинансовые);

· Перспективы развития бизнеса;
· И т.д.

Различие между российской и международной отчётностью № 3:

 Российская отчётность ни по своему объёму, ни по характеру раскрытий не идёт ни в какое сравнение с формами годовой отчётности, подготовленной на базе МСФО или американских ОПБУ. Будучи изначально ориентированной на цели налогового и государственного регулирования, она не годится для принятия бизнес-решений акционерами, кредиторами и инвесторами, как основных поставщиков капитала компании.
Международная отчётность представляет конгломерат понятной, прозрачной и доступной для понимания любым пользователем полезной для него информации о том, что собой представляет отчитывающаяся организация как объект инвестиций и кредитования. 

Каковы основные принципы подготовки финансовой отчётности, полезной для пользователей?
Это важно!

Публикуемая финансовая отчётность должна быть полезной для принимающих бизнес-решения. Она должна удовлетворять определённым требованиям. Эти требования определены в «Концепции» подготовки отчётности. 
Рассмотрим их.

1. Назначение «Концепции» (пар.1-6):

· Концепция МСФО определяет основополагающие положения в отношении финансовой отчетности для внешних пользователей. 

· Цели Концепции:

· Помощь при разработке новых МСФО

· Помощь в гармонизации учёта и отчётности в разных странах

· Помощь составителям, аудиторам и пользователям отчётности

· Концепция не является стандартом.

· В случае противоречий между концепцией и конкретным стандартом превалирует стандарт.

· Концепция пересматривается и будет обновляться.

· Концепция определяет:

a) цели финансовой отчетности;

b) качественные характеристики, определяющие полезность информации,содержащейся в финансовой отчетности;

c) определение, признание и измерение элементов, составляющих финансовую отчетность; и

d) понятия капитала и поддержания капитала.

· Концепция относится к финансовой отчётности общего назначения;

· Концепция НЕ РАСПРОСТРАНЯЕТСЯ на финансовую отчётность специального назначения (например, проспекты эмиссии акций и налоговые расчёты)

2. Отчитывающаяся компания (пар. 8)
· Отчитывающаяся компания - это компания, финансовая отчетность которой служит ее пользователям в качестве основного источника финансовой информации о ее деятельности.
3. Пользователи отчетности  (п.9,10)
a) Инвесторы

b) Работники предприятия

c) Займодавцы

d) Поставщики

e) Покупатели

f) Государственные органы

g) Общественность

· ОРИЕНТАЦИЯ ОТЧЁТНОСТИ – В ПЕРВУЮ ОЧЕРЕДЬ НА ИНТЕРЕСЫ ИНВЕСТОРА.

4. Ответственность за подготовку отчётности  (п.11)
· Ответственность за подготовку отчётности несёт руководство отчитывающейся организации.

· Руководство определяет форму и содержание любой дополнительной информации, представляемой в отчётности.

· Публикуемая финансовая отчетность основывается на используемой руководством информации о финансовом положении, его показателях и изменениях финансового положения компании.

5. Цели финансовой отчётности  (п.12, 13, 14)
· Цель финансовой отчетности состоит в представлении информации о финансовом положении, результатах деятельности, и изменениях в финансовом положении компании.

· Финансовая отчетность также показывает результаты деятельности руководства компании или ответственность руководства за вверенные ресурсы.

· Однако, финансовая отчетность не обеспечивает всей информации, которая может понадобится пользователям для принятия экономических решений, поскольку она в основном отражает финансовые результаты прошлых событий, и необязательно содержит нефинансовую информацию.
Важно заметить! Результаты деятельности руководства.

В международной отчётности прибылью считается не итоговая строчка отчёта о прибылях и убытках (чистая прибыль), а рост чистых активов (капитала компании), не связанный с вкладами акционеров.

Отчёт о прибылях и убытках в МСФО – это, по сути дела, отчёт об эффективности руководства фирмы. Именно на этих постулатах и формируются и принципы подготовки отчётности. 

Пример.

Предприятие приобрело два совершенно одинаковых здания, находящихся по соседству друг с другом, в одном и том же районе города 01.01.06 за 100 млн. Первое здание используется для административных и производственных нужд, т.е. является основным средством и учитывается в соответствии с МСФО 16 «Основные средства». Второе здание приобретено с целью получения инвестиционного дохода в виде роста стоимости здания и/или получения арендных платежей от сдачи его под офисы, т.е. это «инвестиционная недвижимость», которая учитывается в соответствии с МСФО 40.
Для обоих зданий выбрана модель оценки по переоценённой/справедливой стоимости.

На конец года, 31.12.06, стоимость обоих зданий выросла на 20 млн.

К тому, что изменилась стоимость основных средств, менеджеры, по сути, не имеют никакого отношения – и переоценка «основного средства» будет показана непосредственно в балансе, в разделе «Капитал».

А вот к изменению стоимости инвестиций менеджеры имеют самое непосредственное отношение – ведь именно они принимали решение вкладывать или не вкладывать деньги акционеров во второе здание – и переоценка инвестиционной собственности будет показана в отчёте о прибылях и убытках.  

6. Основополагающие допущения (пп.22-23)
· Учёт по методу начисления (п.22)

· Непрерывность деятельности (п.23)

7. Метод начисления (п.22)
· Финансовая отчетность составляется по методу начисления. Исключение – разделы  отчёта о движении денежных средств, построенные прямым способом.

· Согласно этому методу, результаты операций и прочих событий признаются по факту их совершения (а не тогда, когда денежные средства или их эквиваленты получены или выплачены)

Важно заметить! Признание затрат.

· В соответствии с международными стандартами необходимо начислять затраты даже при отсутствии первичных документов, например счетов от поставщиков услуг, в том отчетном периоде, к которому они относятся.

Возможная корректировка российской отчётности (1)

· Компания не имеет на отчётную дату (на 31 декабря) счёта за потреблённые в отчётном периоде коммунальные услуги от «Мосводоканала». В российской отчётности, в соответствии с требованиями отражения хозяйственных операций только на основании первичных документов, эта операция будет отражена только в том периоде, когда будет получен счёт, акт выполненных работ и т.д.

· При подготовке отчётности по МСФО или US GAAP эта операция должна быть отражена в периоде, когда были потреблены коммунальные услуги, а не тогда, когда был получен первичный документ или произошла оплата услуги.

· Делается это начисление на основании бухгалтерской оценки, оформленной в виде соответствующего расчёта (бухгалтерской справки). Например, на основании информации о стоимости этих услуг в предыдущих периодах, методом «скользящей средней».

Расчёт и трансформационные корректировки:


[image: image2.emf]Месяц Расходы

Сентябрь 12400

Октябрь 13200

Ноябрь 11900

Декабрь 12500


Проводка:

Dr Общехозяйственные расходы (ОБУ) - 12’500
Dr НДС к возмещению, неотфактурованный (18%) – 2’250 

   Cr Кредиторская задолженность (Баланc) – 14’750


[image: image3.emf]Наименование статьи Сумма Корр.1 Сумма

Баланс РСБУ МСФО

Активы

Неотфактурованный НДС к 

возмещению 2250 2250

Касса 20 000 20 000

Расчётный счёт 2 470 000 2 470 000

Обязательства

Кредиторская задолженность -750 000 -750 000

Неотфактурованная кредиторская 

задолженность -14 750 -14750

Капитал

Акционерный капитал -1 000 000 -1 000 000

Нераспределённая прибыль прошлых 

лет -670 000 -670 000

Прибыли и убытки

Выручка

Доходы от продаж -500 000 -500 000

Себестоимость

Себестоимость реализации 430 000 430 000

Общие, коммерческие и 

административные расходы

Коммунальные услуги - 

неотфактурованные

12 500 12 500

Итого: 0 0 0


 8. Допущение непрерывности (п.23)

· Метод начисления определяет порядок распределения доходов и расходов по периодам. 

· Правила признания доходов и расходов базируются на предположении о непрерывности деятельности компании.

· Допущение непрерывности означает, что компания нормально действует и будет действовать в обозримом будущем

· Под «обозримым будущем» предполагается 12 месяцев после отчётной даты 

· Если компания намерена ликвидироваться или существенно сокращает объём своей деятельности, её финансовая отчётность должна составляться на других принципах.

· Имущество в этом случае отражается по ликвидационной стоимости, все статьи баланса рассматриваются как краткосрочные.

· Помимо этого, делаются начисления, связанные с прерываниями договоров и экономическими санкциями.

Возможная корректировка российской отчётности (2)

К сожалению, требование формирования ликвидационного баланса в случае возможности прекращения компанией своей деятельности достаточно часто нарушается в российской практике учёта, что может вводить пользователей в заблуждение.

9. Качественные характеристики финансовой отчётности (пп. 24 – 42)

Качественные характеристики делают финансовую отчетность полезной для пользователей

Качественные характеристики:

· Понятность (п.25)

· Уместность (пп.26-28)

· Существенность (пп.29-30)

· Надёжность (пп.31-32)

· Правдивое представление (пп. 33-34)

· Приоритет содержания над формой (п.35)

· Нейтральность (п.36)

· Осмотрительность (п.37)

· Полнота (п. 38)

· Сопоставимость (пп.39-42)
9.1. Понятность (п.25)

Понятность - доступность для понимания пользователем, который имеет достаточные знания в сфере деловой и экономической деятельности, бухгалтерского учета и желание изучать
информацию с должным старанием.

Возможная корректировка российской отчётности (3)

· Расшифровки, которые представляются в форме № 5 «Примечания к балансу» понятны только российским бухгалтерам, налоговикам, статистикам. Но они не представляют никакого интереса для всех остальных пользователей, далёких от учёта.

· Напротив, международная отчётность сопровождается большим количеством словесных описаний, графиков, диаграмм и т.д., понятных любому пользователю, который хочет в них разобраться.

Возможная корректировка российской отчётности (4)

· В соответствии с действующим законодательством, российская бухгалтерская отчётность составляется на русском языке. Это делает её недоступной для понимания пользователями, не владеющими русским языком.

· Международная же отчётность представляется ещё, как минимум, на английском, чтобы быть понятной пользователям из разных стран.

9.2 Уместность (п.26-28)

Информация является уместной, когда она влияет на экономические решения пользователей, помогая им оценивать прошлые, настоящие и будущие события, подтверждать или исправлять их прошлые оценки.
Возможная корректировка российской отчётности (5)

· В «Предисловии» был приведён пример представления важной информации, уместной в отчётности  – статья «Денежные средства, на которые наложены ограничения».  В российской отчётности такой статьи нет.

9.2.1 Существенность (пп.29-30)
Информация считается существенной, если ее пропуск или искажение могли бы повлиять на экономическое решение пользователями

Возможная корректировка российской отчётности (6)

· В соответствии с российской практикой, основные средства всех компаний имеют порог капитализации в 10,000 руб. (примерно $300).

· В западной практике каждая компания определяет этот порог самостоятельно, в зависимости от того, насколько существенен этот порог.

· Например, $5’000, $10’000 или, даже, $20’000.

· Такой подход делает западную отчётность более консервативной. 

· Например, бухгалтер, формирующий международную финансовую отчётность, работает в российской компании со 100%-ным западным участием. Порог капитализации основных средств для российской отчётности составляет 10’000 руб. Порог капитализации ОС по корпоративной учётной политике равен $5’000
· 01.01.05 был приобретён компьютер стоимостью $3’000 (или 80’000 руб.) В российской отчётности он будет рассматриваться как ОС со сроком службы 5 лет. Для корпоративной отчётности – это расход текущего периода. При подготовке отчётности на 31.12.06 будут сделаны следующие корректировки – сторнирование накопленной амортизации и списание ОС на прибыли убытки (в данном случае – прошлых лет):


[image: image4.emf]Наименование статьи Сумма Корр.1 Корр.1 Сумма

Баланс РСБУ МСФО

Активы

Основные средства 80 000 -80 000 0

Накопленная амортизация -32 000 32 000 0

Нематериальные активы 230 600 230 600

Обязательства

Кредиторская задолженность -85 600 -85 600

Капитал

Акционерный капитал -110 000 -110 000

Нераспределённая прибыль прошлых 

лет -54 000 -16 000 80 000 10 000

Прибыли и убытки

Выручка

Доходы от продаж -110 000 -110 000

Себестоимость

Себестоимость реализации 65 000 65 000

Общие, коммерческие и 

административные расходы

Амортизация офисного оборудования 16000 -16000 0

Итого: 0 0 0 0


9.3. Надежность (пп.31-32)
Информация является надежной, когда в ней нет существенных ошибок и искажений, и когда пользователи могут положиться на нее.

Возможная корректировка российской отчётности (7)

· В российской практике до сих пор нет положения по ведению учёта в условиях гиперинфляционной экономики, что делало отчётность российских компаний несопоставимой по периодам в результате того, что покупательная способность рубля на начало и конец финансовой отчётности были неодинаковы.

· Например, 1992-год начинался при курсе 110 руб./долл., а заканчивался при курсе 414,5 руб./долл. Индекс цен вырос по данным ГосКомСтата в  26,1 раз.
· Однако, никакого отражения в российской отчётности этот факт не находит. Всё это делает отчётность российских компаний 1992-2002 гг. ненадёжной.

· Например, 01.01.92 было организовано предприятие и иностранным учредителем внесён уставный капитал в $1’000 (Эквивалент 110’000 руб.). В российской отчётности уставный капитал не переоценивается и отражается в соответствии с юридической формой документа (Устава, в котором уставный капитал указан в сумме 110’000 руб.)

· При подготовке международной отчётности уставный капитал надо привести к покупательной способности валюты отчётности (рубля) на отчётную дату. Для этого делается его переоценка. $1’000 на дату отчётности в нашем примере равны 414’500 руб.

Проводка:

Dr «Нераспределённая прибыль» 314’500

  Cr «Уставный капитал» - 314’500


[image: image5.emf]Наименование статьи Сумма Корр.1 Сумма

Баланс РСБУ МСФО

Активы

Касса 20 000 20 000

Расчётный счёт 910 000 910 000

Обязательства

Кредиторская задолженность -750 000 -750 000

Капитал

Акционерный капитал -110 000 -314 500 -424 500

Нераспределённая прибыль прошлых 

лет 0 314 500 314 500

Прибыли и убытки

Выручка

Доходы от продаж -500 000 -500 000

Себестоимость

Себестоимость реализации 430 000 430 000

Общие, коммерческие и 

административные расходы

Итого: 0 0 0


Обратите внимание! Это важно.

В МСФО применяется так называемый балансовый подход к оценке прибыли. Под прибылью подразумевается не итоговая оценка чистой прибыли в отчёте о прибылях и убытках (в нашем примере это 500’000-430’000 = 70’000). Под прибылью подразумевается рост чистых активов с начала периода, не связанный с вкладами акционеров или распределением капитала между ними.

А с этой точки зрения фирма получила убыток: 314’500 (инфляционные потери) – 70’000 (положительный финансовый результат) = 244’500 реального убытка.
Т.е., молодцы менеджеры – они доказали свой профессионализм, заработав прибыль в 70'000! Но при этом их усилий не хватило для того, чтобы акционеры стали богаче. Как результат, акционеры стали беднее на 244’500 руб. (в ценах на дату отчётности). 

9.3.1 Правдивое представление (пп.33-34)

Информация должна правдиво представлять операции и другие события, которые она либо должна представлять, либо от нее обоснованно ожидается, что она будет это представлять.

Возможная корректировка российской отчётности (8)

· Несмотря на то, что в российском есть ПБУ 8 «Условные факты хозяйственной деятельности», предписывающее необходимость начисления расходов и обязательств по предполагаемым негативным для бизнеса процессам (например, планируемые расходы по утверждённой программе сокращения рабочих мест), на практике такие начисления не делаются. 

· Отсутствие таких начислений (как и неначисление резервов под сомнительную дебиторскую задолженность, обесценение запасов и т.д.)  делает такую отчётность не отвечающей критерию правдивости. 

9.3.2. Приоритет содержания над формой (п.35)

Информация должна правдиво представлять операции и другие события, следовательно, необходимо чтобы они учитывались и представлялись в соответствии с их сущностью и экономической реальностью, а не только их юридической формой. 

Возможная корректировка российской отчётности (9)

· Учёт объекта лизинговой сделки в российской отчётности отражается либо на балансе арендатора, либо арендодателя в зависимости от условий договора.

· В международной практике объект финансового (капитального) лизинга отражается только на балансе арендатора (даже если не произойдёт переход права собственности на предмет сделки) – в соответствии с экономическим содержанием операции, а не с её юридической формой. 

9.3.3. Нейтральность (п.36)

Информация, содержащаяся в финансовой отчетности должна быть нейтральной, то есть должна быть непредвзятой

Возможная корректировка российской отчётности (10)

· Исторически сложилось, что российская бухгалтерская отчётность ориентирована только на одного пользователя – государство, в лице фискальных и статистических органов.

· В результате остальные пользователи отчётности, указанные выше, не могут использовать такую отчётность для своих целей.

9.3.4 Осмотрительность (п.37)

Осмотрительность - осторожность в процессе формирования суждений, необходимых в производстве расчетов.

Активы или доходы не должны быть завышены, а обязательства или расходы - занижены 

Возможная корректировка российской отчётности (11)

· Неначисление оценочных резервов (например, резерв под обесценение запасов) и оценочных обязательств (например, резерв под гарантийные возвраты и ремонты), отказ от отражения операций в случае отсутствия первичных документов (о чём говорилось выше) приводит к завышению активов, занижению расходов и обязательств.

9.3.5 Полнота (п.38)

Чтобы быть надежной, информация в финансовой отчетности должна быть полной с учетом ее существенности и затрат на ее получение

Возможная корректировка российской отчётности (12)

· Ещё одним положением по бухгалтерскому учёту, которым часто пренебрегают российские бухгалтеры, являются ПБУ 12 «Информация по сегментам» и ПБУ 7 «События после отчётной даты».

· Неприменение этих ПБУ делает российскую отчётность неполной.

9.4 Сопоставимость (пар. 39-42)

Информация, содержащаяся в финансовой отчетности компании, должна быть сопоставимой во времени и сравнимой с информацией других компаний. 

Возможные корректировки российской отчётности (13)

· Отсутствие пересчёта показателей отчётности в условиях гиперинфляции (см. предыдущий пример) делает российскую отчётность несопоставимой – ведь покупательная способность валюты измерения отчётности (рубля) существенно разные на начало и на конец отчётного периода. Это пример несопоставимости российской отчётности по времени.
· Российская отчётность иногда в соответствии с юридическим содержанием операции. Например, объект лизинговых сделок учитывается либо на балансе арендатора, либо на балансе лизингодателя, в соответствии с содержанием договора. А это значит, что отчётность двух компаний-арендаторов, по-разному учитывающих одинаковые объекты  лизинга, будет несопоставимой. А это пример несопоставимости российской отчётности двух разных компаний.

Ограничения уместности и надёжности (пп. 43 – 45)
· Своевременность (п. 43)

· Баланс между выгодами и затратами (п.44)

· Баланс между качественными характеристиками (п. 45)

Своевременность (п.43)
В случае неоправданной задержки в представлении информации она может потерять свою уместность

Возможные корректировки российской отчётности (14)

· Финансовая отчётность компании «Газпром» за 2003-ий год, окончившийся «31» декабря 2003 года, была утверждена через полгода, «30» июня 2004 года.

· Финансовый 2003-ий год компании «Cisco» (www
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 HYPERLINK "http://www.cisco.com/" \t "_parent" com) закончился «26» июля 2003 года, а уже через неделю, «05» августа 2003 года фирма имела аудиторское заключение о сводной финансовой отчётности компании!

· Однако компания «Газпром» выполнила рекомендации МСФО по подготовке отчётности за полгода (см. МСБУ 1).

Баланс между качественными характеристиками (п.45)
· На практике часто необходимо равновесие или компромисс между качественными характеристиками. 

· Относительная важность характеристик в различных случаях - это дело профессионального суждения.

Например, если хочется подготовить отчётность как можно быстрее, то может пострадать полнота информации (прим. автора).

 Баланс между выгодами и затратами (п.44)
· Соотношение между выгодами и затратами - это скорее принципиальное ограничение, а не качественная характеристика. 

· Выгоды, извлекаемые из информации, должны превышать затраты на ее получение. 

Достоверное и объективное представление (п.46)
Можно считать, что применение основных качественных характеристик и соответствующих бухгалтерских стандартов обычно обеспечивает составление финансовой отчетности, которая отвечает определению достоверной и объективной картины или беспристрастного представления подобной информации.

Возможные корректировки российской отчётности (15)

· Выше были приведены два примера, когда следование законодательным актам (или их отсутствию) приводит к недостоверной отчётности.

· В первом случае – это пример отсутствия в отчётности гиперинфляционных поправок, которые должны были вноситься, но не вносились в отчётность в полной мере в 1992-2002 гг. Это делало отчётность несопоставимой по периодам.

· Во втором случае, это лизинговые операции,  отражение которых в соответствии с условиями договора, а не с экономическим содержанием операции приводит к тому, что одна и та же операция, отражённая в соответствии с формой документа, будет приводить к разным  финансовым результатам.

· Да и отсутствие отражения условных фактов хозяйственной деятельности, событий после отчётной даты, оценочных резервов, информации по сегментам и прекращаемой деятельности и т.д. приводит к недостоверному представлению информации.

Элементы финансовой отчётности (пп. 47-80)
Основополагающими категориями отчётности по МСФО являются пять элементов финансовой отчетности, которые признаются в двух главных финансовых отчётах:
Баланс:
· активы

· обязательства

· капитал

           Отчёт о прибылях и убытках:

· доходы

· расходы

Их можно представить на следующей диаграмме динамического уравнения баланса:


[image: image6]
Уравнение баланса в МСФО
АКТИВЫ – ОБЯЗАТЕЛЬСТВА = СОБСТВЕННЫЙ КАПИТАЛ

Активы (пп.49, 53)

Активы - это ресурсы, контролируемые компанией в результате событий прошлых периодов, от которых компания ожидает экономической выгоды в будущем.
Будущая экономическая выгода, заключенная в активе - это потенциал, который войдет, прямо или косвенно, в поток денежных средств или эквивалентов денежных средств компании

Возможные корректировки российской отчётности (16)

Российская отчётность строится по принципу перехода права собственности, а международная, следуя вышеприведённому определению – по переходу рисков и преимуществ владения.
В связи с этим, например, полученное фирмой в переработку давальческое сырьё (или товары, полученные российским дилером от иностранной фирмы) учитывается на забалансовом счёте «Товары, принятые на ответственное хранение, а в международной отчётности – на балансе отчитывающейся организации.

Например, таких объектов учёта у фирмы на 1’000’000 руб.
При подготовке международной отчётности будет сделана следующая корректировка:

Dr «Запасы» - 1’000’000 руб.

   Cr «Кредиторская задолженность» - 1’000’000 руб.


[image: image7.emf]Наименование статьи Сумма Корр.1 Сумма

Баланс РСБУ МСФО

Активы

Запасы 20 000 1 000 000 1 020 000

Расчётный счёт 910 000 910 000

Обязательства

Кредиторская задолженность -750 000 -1 000 000 -1 750 000

Капитал

Акционерный капитал -110 000 -110 000

Нераспределённая прибыль прошлых 

лет 0 0

Прибыли и убытки

Выручка

Доходы от продаж -500 000 -500 000

Себестоимость

Себестоимость реализации 430 000 430 000

Общие, коммерческие и 

административные расходы

Итого: 0 0 0


Сравните статью «Запасы» в российской отчётности (20’000) и в МСФО (1’020’000, т.е. в 51 раз!)
Обязательство (пп.49, 61)
· Обязательство - это текущая задолженность компании, возникающая из событий прошлых периодов, урегулирование которой приведет к выбытию из компании ресурсов, содержащих экономическую выгоду.

· Необходимо провести различие между текущим и будущим обязательствами.

· Например, решение руководства приобрести в будущем активы не ведёт к возникновению текущего обязательства.

Возможные корректировки российской отчётности (17)

В российской отчётности, с одной стороны, делаются начисления резервов под капитальные ремонты основных средств (пример будущего события, которое не является обязывающим и проистекающим из событий прошлых периодов.

С другой стороны, не делается начисление оценочного обязательства по гарантийным ремонтам и возвратам некачественной продукции.

Например, фирма начислила в текущем периоде резерв по капитальному ремонту ОС на сумму 250’000, но не начислила резерв под проигрываемый ею арбитраж на сумму иска в 850’000.

При подготовке международной отчётности будут сделаны следующие корректировки:

Сторнирование начисленных расходов по капитальным ремонтам ОС

Dr «Резерв - капитальные ремонты ОС» - 250’000 руб.

   Cr «Расходы» - 250’000 руб.

Начисление резерва под проигранное судебное разбирательство:

 Dr «Расходы» - 850’000 руб.

   Cr «Резерв – штрафные санкции» - 850’000 руб.


[image: image8.emf]Наименование статьи Сумма Корр.1 Корр.2 Сумма

Баланс РСБУ МСФО

Активы

Запасы 20 000 20 000

Расчётный счёт 214 600 214 600

Обязательства

Начисления -250 000 250 000 -850 000 -850 000

Капитал

Акционерный капитал -110 000 -110 000

Нераспределённая прибыль прошлых 

лет -54 600 -54 600

Прибыли и убытки

Выручка

Доходы от продаж -500 000 -500 000

Себестоимость

Себестоимость реализации 430 000 430 000

Общие, коммерческие и 

административные расходы

Прочие расходы 250000 -250000 850000 850000

Итого: 0 0 0 0


Капитал (п.49)
· Капитал - это доля в активах компании, остающаяся после вычета всех ее обязательств.
Это важно! 

В МСФО балансовый отчёт всегда «сходится».

Капитал в МСФО – это синоним «чистых активов». 

Доход (пп.70, 74, 75, 76, 77, 81)
· 
Доход - это увеличение экономических выгод в течение отчетного периода, происходящее в форме поступления или увеличения активов или уменьшения обязательств, что выражается в увеличении капитала, не связанного с вкладами участников акционерного капитала.

Это важно! 

В МСФО доходом является и увеличение стоимости основных средств, отражаемая в балансе, а не только те доходы, которые показываются в отчёте о прибылях и убытках.

Доходы принято делить на три категории: 

·  те, которые отражаются непосредственно в капитале (например, переоценка стоимости основных средств или ценных бумаг «в наличии для продажи»);

· выручку, т.е. основной доход организации;

· и прочие доходы в отчёте о прибылях и убытках, которые могут возникать, а могут и не возникать в ходе обычной деятельности.
· Доходом не является взнос участника. 

Расходы (пп.70, 78, 79, 80, 81)
· Расходы - это уменьшение экономических выгод в течение отчетного периода, происходящее в форме выбытия или уменьшения активов или увеличения обязательств, ведущих к уменьшению капитала, не связанных с его распределением между участниками акционерного капитала.

Это важно! 

В МСФО расходом является и начисление отложенных налоговых обязательств, связанных с переоценкой основных средств,  отражаемое в балансе, а не только те расходы, которые показываются в отчёте о прибылях и убытках.

Расходы принято делить на три категории: 

·  те, которые отражаются непосредственно в капитале (например, обесценение ранее переоценённых основных средств);

· себестоимость реализации, т.е. основной расход организации;

· и прочие расходы и убытки в отчёте о прибылях и убытках, которые могут возникать, а могут и не возникать в ходе обычной деятельности.
· Расходом не является распределение капитала (например, дивиденды) 

Признание элементов финансовой отчётности (пп.82, 83, 84, 88)

· Признание - процесс включения в баланс или отчет о прибылях и убытках объекта, который подходит под определение одного из элементов и отвечает условию признания (п.83). 

· Признание состоит в словесном описании объекта и его отражении в виде денежной суммы и включении этой суммы в баланс или отчет о прибылях и убытках.

· (a) существует вероятность того, что экономические выгоды, ассоциируемые с ним, будут получены компанией или уменьшатся; и

· (b) фактические затраты на приобретение или стоимость объекта могут быть надежно оценены.

· Объекты, отвечающие условию признания, должны признаваться в

· бухгалтерском балансе или отчете о прибылях и убытках. Непризнание таких объектов не компенсируется ни раскрытием используемой учетной политики, ни примечаниями или пояснительными материалами.

· При признании объекта учёта необходимо руководствоваться критериями существенности.

· Взаимосвязь между элементами означает, что объект, отвечающий определению и условиям признания для конкретного элемента, например, актива, автоматически требует признания другого элемента, например, дохода или обязательства (т.е. правило двойной записи – прим. Авт.)

Это важно! 

Неначисление оценочных резервов и оценочных обязательств в российской отчётности и есть пример нарушения принципов МСФО.
· Объект, обладающий важнейшими характеристиками элемента, но не соответствующий условиям признания, тем не менее может заслуживать раскрытия в примечаниях, пояснительных материалах или в дополнительных таблицах. 

· Это необходимо, когда информация об объекте считается уместной для оценки финансового положения, результатов деятельности и изменений финансового положения компании пользователями финансовой отчетности.

Это важно! 

Например, в финансовой отчётности не отражается стоимость самосозданной деловой репутации, стоимость знаний, полученных в ходе научно-исследовательских работ. Однако, в примечаниях к отчётности можно привести расчёт, показывающий истинную рыночную стоимость фирмы, а не только стоимость чистых активов, рассчитанных по балансу.

Приоритет расходов над активами (пп. 89 – 90)

· Актив признается в балансе, когда существует вероятность притока будущих экономических выгод в компанию, а актив имеет стоимость или оценку, которая может быть надежно измерена.

· Актив не признается в балансе, когда были понесены затраты, исключающие вероятность притока экономических выгод в компанию за пределами текущего отчетного периода. Вместо этого, подобная операция ведет к признанию расхода в отчете о прибылях и убытках.

Принцип соответствия (мэтчинг) (пп.95-98)

· Расходы признаются в отчете о прибылях и убытках на основе их непосредственного сопоставления  с соответствующими статьями дохода.

· Затраты ставятся в соответствие полученной выручке

· Затраты признаются в периоде, в котором они произведены

· Затраты, не приносящие выгоды в будущем, списываются в том периоде, когда это обнаружилось.

Возможные корректировки российской отчётности (18)

1. В российской отчётности амортизация основных средств начинает начисляться с месяца, следующего за вводом ОС в эксплуатацию. Предположим, речь идёт о гостинице, которая была введена в эксплуатацию 02.12.2006. Выручку, полученную от первых гостей в декабре, в российской отчётности фирма отразит в декабре. А самый главный расход, позволивший сгенерировать эту выручку, фирма отразит лишь в январе следующего года. В международной отчётности необходимо отразить начисление амортизации уже декабре 2006-го года.

2. Неначисление расходов по коммунальным платежам, о котором говорилось выше – это тоже нарушение принципа мэтчинга.

3. Наконец, несписание денежных средств в банке-банкроте, о котором говорилось в «Предисловии» - это тоже нарушение принципа соотнесения (соответствия).

Оценка элементов финансовой отчётности (п.99-101)
· Оценка – это процесс определения денежных величин, в которых элементы финансовой отчетности должны признаваться и отражаться в бухгалтерском балансе и отчете о прибылях и убытках.

· Методы оценки:

· Фактическая стоимость (Historical cost)

· Текущая (восстановительная) стоимость (Current cost)

· Возможная  стоимость продажи (Realisable (settlement) value) 

· Дисконтированная стоимость (Present value) 

.Примеры оценки объектов учёта.
01.01.06 фирма приобрела земельный участок за 100 млн. для перепродажи. На дату отчётности, 31.12.06, участок не продан.

· Фактическая (она же историческая, она же первоначальная) стоимость будет равна стоимости приобретения – т.е. 100 млн.

· Текущая стоимость (она же восстановительная стоимость, она же стоимость замещения) – это оценка затрат на приобретение такого участка на дату отчётности, равная справедливой стоимости участка на дату отчётности, плюс дополнительные затраты на приобретение (юридическое, страховое и нотариальное оформление сделки, комиссионные посредникам и т.д.). Предположим, справедливая стоимость участка на дату отчётности равна 140 млн. плюс дополнительные возможные затраты на приобретение в 5 млн. дадут оценку этого же участка в 145  млн. по текущей стоимости.
· Возможная стоимость реализации – это справедливая стоимость минус дополнительные затраты на продажу (например, те же услуги посредников и юристов). Предположим, предполагаемые затраты на продажу равны 3 млн. В этом случае, возможная стоимость реализации этого участка будет равна 140-3=137 млн.

· Наконец, дисконтированную стоимость, которая применяется для финансовых инструментов, долгосрочной дебиторской и кредиторской задолженности, можно продемонстрировать на следующем примере. 01.01.06 фирма выдала займ в 1’000’000 руб. под 20% годовых, на 1 год. При этом среднерыночная ставка по таким займам равна 30% годовых. Справедливая стоимость займа будет равна: 1’000’000 * 1.2 * 1/1.3 = 923’077 руб.     

Как видим, в расчёт всех этих стоимостей (за исключением фактической стоимости) входит так называемая «справедливая стоимость», определения которой нет в «Концепции», но есть во всех соответствующих стандартах.

Справедливая стоимость - это сумма денежных средств, достаточная для приобретения актива или исполнения обязательства при совершении сделки

·  между хорошо осведомленными, 

· действительно желающими совершить такую сделку, 

· независимыми друг от друга сторонами.

Вообще-то, «справедливая стоимость» (по-английски, fair value) никакого отношения к справедливости в общечеловеческом, гуманитарном смысле, не имеет. Это просто «красная цена» чего-либо в конкретном месте в конкретное время. 

Наилучшим индикатором справедливой стоимости имеют биржевые котировки (например, цена за баррель нефти или тройскую унцию золота). Недаром предшественником справедливой стоимости была «рыночная стоимость» (market value).
Однако, бывают ситуации, когда рынка для объекта учёта нет (например, акции закрытых акционерных обществ) и, соответственно, нет и рыночной стоимости. А вот справедливая стоимость у объекта учёта есть всегда – даже у тех же акций закрытых акционерных обществ.

Справедливая стоимость предоставляет более объективную основу для оценки будущих денежных потоков по сравнению с расходами, поскольку отражает текущую рыночную оценку этих денежных потоков с использованием всей существующей информации. 

Справедливая стоимость предоставляет наилучшую основу для сопоставимости информации об активах

Пример применения справедливой стоимости.

· Предположим, что предприятие «Запад»  купило 1000 акций фирмы «Энергетик» в июне 2003 года,  предприятие «Север»  купило такой же пакет в декабре 2004 года, а предприятие «Восток» – в мае 2005 года. Цены приобретения, соответственно, составляли 0,77 руб., 4,5 руб. и 4,61 руб. за акцию. Предположим, что на конец декабря 2006 года биржевая котировка акций «Энергетика» составила 5 руб. за акцию. 
· Справедливая стоимость всех трех пакетов на конец 2006 года одинакова – 5000 руб. 

· 2. При отражении стоимости акций в отчетности по фактическим затратам у предприятия «Запад» будут отражены вложения в акции в сумме 770 руб., у предприятия «Север» – 4500 руб., у предприятия «Восток» – 4610 руб. 

· В этом случае сделать сравнительный анализ финансового положения и результатов инвестиционной активности предприятий «Запад», «Север» и «Восток» невозможно без дополнительного раскрытия информации о справедливой стоимости вложений и возможном влиянии ее изменений на потоки денежных средств.

· В этом примере можно увидеть, что при учете по фактическим затратам невозможно оценить реальное изменение стоимости акций и, следовательно, результаты инвестиционной политики менеджмента до момента продажи акций, в то время как учет по справедливой стоимости демонстрирует эти результаты на конец каждого отчетного периода.

Возможные корректировки российской отчётности (19)

Следует заметить, что справедливая стоимость – это магистральное направление МСФО. Например, учёт финансовых инструментов (ценных бумаг, кредитов и т.д.) в МСФО изначально ведётся по справедливой стоимости (или амортизируемой стоимости, при расчёте которой используется справедливая стоимость). А в российской отчётности учёт ценных бумаг ведётся по исторической стоимости (фактической стоимости приобретения). 

Концепции капитала и  поддержания капитала (п. 102-103)

· Согласно Концепции подготовки по МСФО, существуют две концепции капитала:

· финансовая концепция капитала;

· физическая концепция капитала. 

Согласно финансовой концепции капитала, подразумевающей инвестированные деньги или инвестированную покупательную способность, капитал рассматривается как синоним чистых активов или собственный капитал компании. Большинство компаний для составления своей отчетности принимают финансовую концепцию капитала.

Согласно физической концепции капитала, подразумевающей операционную способность, капитал – это производственная мощность компании, основанная, например, на выпуске единиц продукции в день.

Экономический смысл концепции капитала (п. 107)

· Экономический смысл концепции капитала заключается в стремлении компании сохранять и увеличивать капитал в течение своей деятельности. 

· Компания сохранила свой капитал, если в конце периода она имеет такой же капитал, как и имела в начале периода. 

· Любая сумма сверх требуемой для поддержания капитала в начале периода является прибылью.

Выше уже приводился пример концепции поддержания капитала, когда менеджеры «заработали» прибыль в 70’000, а, при этом, на самом деле фирма получила убыток в 244’500 руб.

Приведём ещё один пример, иллюстрирующий концепцию поддержания капитала.

В пар. 101 «Концепции» говорится:

· Более того, некоторые компании в ответ на неспособность учетной модели, опирающейся на фактическую стоимость, справится с влиянием изменения цен на неденежные активы, используют метод учета по восстановительной стоимости.

01.01.06 был открыт автосалон и внесён уставный капитал в 100’000.
01.01.06 был приобретён автомобиль для дальнейшей перепродажи. Стоимость приобретения - 80’000.

10.01.06 автомобиль был продан за 120’000.

20.01.06 был приобретён точно такой же автомобиль, но уже за 95’000 (сказывается как рост цен, так и снижение покупательной способности денежной единицы).

31.01.06 производится расчёт прибыли к распределению среди акционеров.

Возможные корректировки российской отчётности (20)

Если опираться на модель исторической стоимости (какую используют в российском учёте), то мы получим следующую прибыль:
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Если же рассчитывать прибыль по восстановительной стоимости, то результат получается иным.

На 01.01.06 фирма после вложений акционеров (100’000) и приобретения автомашины (-80’000) имела одну автомашину и 20’000 денежных средств.

На 31.12.06 (дату расчёта прибыли) фирма имела одну точно такую же машину и 20’000+120’000-95’000=45’000 денежных средств.

Таким образом, реально заработанная прибыль (с учётом изменения цен и снижения покупательной способности денежных средств) равна:

  
[image: image10.emf]Денежные средства на конец периода 45 000,00
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Как видим, с точки зрения поддержания капитала фирмы можно распределить не 40’000, а лишь 25’000!
Это важно! 

В концепции поддержания капитала (пар. 103 «Концепции») и расчётах заработанной прибыли, капитал может выступать в трёх ипостасях:

· Номинальный финансовый капитал (здесь не учитывается снижение покупательной способности денежных средств и  рост цен)
· Реальный финансовый капитал (учитывается снижение покупательной способности, т.е. инфляция)
· Реальный физический капитал (учитывается и снижение покупательной способности денежных средств и рост цен, т.е. расчёты делаются на основании восстановительной стоимости).
1.
{0>Maintenance of nominal financial capital.<}0{>Поддержание номинального финансового капитала.<0} {0>Under this concept a profit is earned only if the money amount of the net assets at the end of the period exceeds the money amount of the net assets at the beginning of the period, after excluding any distributions to, and contributions from, equity owners during the period.<}0{>Согласно этому понятию, прибыль считается заработанной, только если суммы чистых активов на конец периода превышают суммы чистых активов на начало периода после вычета суммы прибыли, распределенной между владельцами собственного капитала и взносов с их стороны за отчетный период. <0}
2.
{0>Maintenance of real financial capital.<}84{>Поддержание реального финансового капитала.<0} {0>Under this concept a profit is earned only if the money amount of the net assets at the end of the period exceeds the money amount of the net assets at the beginning of the period, restated in units of the same purchasing power, after excluding distributions to, and contributions from, owners.<}79{>Согласно этому понятию, прибыль считается заработанной, только если суммы чистых активов на конец периода превышают суммы чистых активов на начало периода пересчитанные в единицах такой же покупательной способности, после вычета суммы прибыли, распределенной между владельцами собственного капитала и взносов с их стороны за отчетный период. <0} {0>Normally, the units of purchasing power employed are those of the currency at the end of the period, into which the net assets at the beginning of the period are restated.<}0{>Как правило, задействованные единицы покупательной способности – это валюта на конец периода, в которой пересчитываются чистые активы на начало периода.<0}
3.
{0>Maintenance of real physical capital.<}84{>Поддержание реального физического капитала.<0} {0>Under this concept a profit is earned only if the operating capability embodied in the net assets at the end of the period exceeds the operating capability embodied in the net assets at the beginning of the period, after excluding distributions to, and contributions from, owners.<}70{>Согласно этому понятию, прибыль считается заработанной только операционные возможности, реализованные в чистых активах на конец периода, превышают операционные возможности, реализованные в чистых активах на начало периода после вычета суммы прибыли, распределенной между владельцами собственного капитала и взносов с их стороны. <0} {0>Operating capability embodied in assets may, in principle, be measured by employing the current cost basis of measurement.<}0{>Операционные возможности, реализованные в активах, в принципе, могут быть оценены по принципу текущей стоимости.<0}
Посмотрим на примере, в чём между ними разница, модифицировав пример с автосалоном.

01.01.06 внесён уставный капитал в 100’000 и приобретена автомашина за 80’000.

31.12.06 автомашина продана за 150’000.

Её восстановительная стоимость на эту дату равна 120’000, a инфляция за год составила 10%. 

Прибыль, оцененная с использованием одного из вышеперечисленных определений капитала, может быть представлена следующим образом.
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Суммы, связанные с поддержанием капитала будут следующими:
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Задания.
1. Попробуйте найти подтверждения (или опровержения) тех примеров расхождений между российской практикой учёта и отчётности, которые были приведены выше.

2. Попробуйте зайти на сайты компаний, которые были указаны в «Предисловии» и проанализируйте отчётность, подготовленную в соответствии с МСФО или US GAAP.
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_1228743367.xls
Лист1

		Наименование статьи		Сумма		Корр.1		Сумма

		Баланс		РСБУ				МСФО

		Активы

		Касса		20,000				20,000

		Расчётный счёт		910,000				910,000

		Обязательства

		Кредиторская задолженность		(750,000)				(750,000)

		Капитал

		Акционерный капитал		(110,000)		(314,500)		(424,500)

		Нераспределённая прибыль прошлых лет		0		314,500		314,500

		Прибыли и убытки

		Выручка

		Доходы от продаж		(500,000)				(500,000)

		Себестоимость

		Себестоимость реализации		430,000				430,000

		Общие, коммерческие и административные расходы

		Итого:		0		0		0
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Лист1

		Наименование статьи		Сумма		Корр.1		Корр.2		Сумма

		Баланс		РСБУ						МСФО

		Активы

		Запасы		20,000						20,000

		Расчётный счёт		214,600						214,600

		Обязательства

		Начисления		(250,000)		250,000		(850,000)		(850,000)

		Капитал

		Акционерный капитал		(110,000)						(110,000)

		Нераспределённая прибыль прошлых лет		(54,600)						(54,600)

		Прибыли и убытки

		Выручка

		Доходы от продаж		(500,000)						(500,000)

		Себестоимость

		Себестоимость реализации		430,000						430,000

		Общие, коммерческие и административные расходы

		Прочие расходы		250000		-250000		850000		850000

		Итого:		0		0		0		0






_1228811723.xls
Лист1

		Денежные средства на конец периода		45,000.00

		Денежные средства на начало периода		(20,000)

		Прибыль		25,000.00
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Лист1

		Показатель		Поддержание номинального финансового капитала		Поддержание реального финансового капитала		Поддержание реального физического капитала

		Выручка		150,000		150,000		150,000

		Себестоимость		(100,000)		(100,000)		(120,000)

		Операционная прибыль		50,000		50,000		30,000

		Минус - корректировка с учётом инфляции		0		(10,000)		0

		Чистая прибыль		50,000		40,000		30,000






_1228811796.xls
Лист1

		Показатель		Поддержание номинального финансового капитала		Поддержание реального финансового капитала		Поддержание реального физического капитала

		Поддержание капитала		0		10,000		20,000
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		Выручка		120,000.00

		Себестоимость реализации		(80,000)

		Прибыль		40,000.00
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Лист1

		Наименование статьи		Сумма		Корр.1		Сумма

		Баланс		РСБУ				МСФО

		Активы

		Запасы		20,000		1,000,000		1,020,000

		Расчётный счёт		910,000				910,000

		Обязательства

		Кредиторская задолженность		(750,000)		(1,000,000)		(1,750,000)

		Капитал

		Акционерный капитал		(110,000)				(110,000)

		Нераспределённая прибыль прошлых лет		0				0

		Прибыли и убытки

		Выручка

		Доходы от продаж		(500,000)				(500,000)

		Себестоимость

		Себестоимость реализации		430,000				430,000

		Общие, коммерческие и административные расходы

		Итого:		0		0		0
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Лист1

		Наименование статьи		Сумма		Корр.1		Корр.1		Сумма

		Баланс		РСБУ						МСФО

		Активы

		Основные средства		80,000				(80,000)		0

		Накопленная амортизация		(32,000)		32,000				0

		Нематериальные активы		230,600						230,600

		Обязательства

		Кредиторская задолженность		(85,600)						(85,600)

		Капитал

		Акционерный капитал		(110,000)						(110,000)

		Нераспределённая прибыль прошлых лет		(54,000)		(16,000)		80,000		10,000

		Прибыли и убытки

		Выручка

		Доходы от продаж		(110,000)						(110,000)

		Себестоимость

		Себестоимость реализации		65,000						65,000

		Общие, коммерческие и административные расходы

		Амортизация офисного оборудования		16000		-16000				0

		Итого:		0		0		0		0






_1228743350.xls
Лист1

		Наименование статьи		Сумма		Корр.1		Сумма

		Баланс		РСБУ				МСФО

		Активы

		Неотфактурованный НДС к возмещению				2250		2250

		Касса		20,000				20,000

		Расчётный счёт		2,470,000				2,470,000

		Обязательства

		Кредиторская задолженность		(750,000)				(750,000)

		Неотфактурованная кредиторская задолженность				(14,750)		-14750

		Капитал

		Акционерный капитал		(1,000,000)				(1,000,000)

		Нераспределённая прибыль прошлых лет		(670,000)				(670,000)

		Прибыли и убытки

		Выручка

		Доходы от продаж		(500,000)				(500,000)

		Себестоимость

		Себестоимость реализации		430,000				430,000

		Общие, коммерческие и административные расходы

		Коммунальные услуги - неотфактурованные				12,500		12,500

		Итого:		0		0		0
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		Месяц		Расходы

		Сентябрь		12400

		Октябрь		13200

		Ноябрь		11900

		Декабрь		12500






